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Opbyg relationer til dine kalveleverandeorer

Af Erik Kjcergaard Christensen

’Elitens kalvepassere’ er en del af et 3-arigt projekt, som er stottet af
Kvagafgiftsfonden. Her er der etableret seks fokusgrupper sammensat af
medarbejdere fra seks slagtekalveproducenter samt kalvepassere fra 48 af deres
kalveleveranderer. Mélet er at uddanne Elitens Kalvepassere.

Star det til slagtekalveradgiver Terese Jarltoft fra SAGRO, skal det vare slut med, at
melkeproducenter betragter tyrekalve og andre kalve, der skal selges og fodres op til
slagtning hos en slagtekalveproducent, som et affalds- eller biprodukt, der ikke har
nogen s&rlig vaerdi.

- Selvfolgelig er det en helt forkert opfattelse, fastslar hun.

- Det skal vi have @ndret pd, eksempelvis ved, at man som slagtekalveproducent gor
en indsats for at f4 opbygget en relation til sine kalveleveranderer. Malet er, at vi skal
have vore kalveleveranderer til at fole ejerskab og ansvar for de kalve, de leverer til
os, fastslar Terese Jarltoft og fortsatter:

Der skal en holdningszendring til

- Det vil krave intet mindre end en holdningsa@ndring hos mange kalveleveranderer,
hvor pasningen af disse kalve er et nedprioriteret omrade.

- At det forholder sig sédant, kan heenge sammen med, at 100 kroner mere i indtegt
for en god kalv, der leveres til en slagtekalveproducent, kun svarer til cirka en halv
procent af dekningsbidraget pr. arsko, pipeger slagtekalverddgiveren fra SAGRO.

- Det @ndrer imidlertid ikke pa, at sunde kalve, der er i1 hgj vaekst, har en sterre vaerdi
for bdde kalveleverandererne og slagtekalveproducenterne, understreger Terese
Jarltoft.
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- Det betyder helt op til 30 procent mere i1 dekningsbidrag pr. slagtekalv for
slagtekalveproducenten at modtage nogle fine kalve, der er 1 god vakst og ikke har
varet syge, papeger hun.

Vigtigt at have faste leveranderer

Terese Jarltoft fojer til, at det er af stor verdi, at man som slagtekalveproducent har
nogle faste kalveleveranderer - bade sundhedsmaessigt og produktionsmaessigt, fordi
kalvene sé typisk kommer fra feerre besetninger.

- Hertil kommer trygheden 1 at vide, hvad man far. Det giver desuden mulighed for at
indsette kalvene 1 hold fra de faste leveranderbes@tninger, hvilket er en stor fordel i
forhold til smittebeskyttelse, tilfgjer hun.

- Nogle slagtekalveproducenter holder en dialog kerende med deres
kalveleveranderer ved at holde et leverandermeade med dem en gang om éret eller
hvert andet ar, fortaeller Terese Jarltoft.

Benchmark-opgerelser giver nyttig viden

- Der er ogsa nogen, der sender arlige benchmark-opgerelser ud til deres
kalveleveranderer. S& kan den enkelte kalveleverander se, hvordan hans kalve ligger
med hensyn til sundhed, tilvaekst og dedelighed sammenlignet med kalvene fra de
ovrige kalveleveranderer, fojer hun til.

- Noget andet, man kan gore, er at informere sine kalveleveranderer om
indsettelsesvaegten pa de kalve, de har leveret. Plot indgangsvagtene ind pi et
tilvaekstskema, sa de kan se, om kalvenes tilvaekst fra fodsel til indsattelse er, som
den skal vere, forklarer Terese Jarltoft.

- Dét, oplever jeg, er en gjenabner for mange kalveleveranderer, som typisk ikke har
nogen fornemmelse af, hvor meget deres kalve vokser 1 malkefodringsperioden. Det
er tilmed en viden, som bdde kalveleveranderen og slagtekalveproducenten kan
handle p4, papeger hun og fortsatter:
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Slagtekalveproducent starter
staldskole for sine leverandeorer

- Jeg har 1 gvrigt kendskab til en slagtekalveproducent, der har startet en staldskole
for sine kalveleveranderer. Han betalte i den forbindelse for tre meder sidste ar, fordi
det giver god verdi for ham, og fordi det drejer sig om at fastholde gode
leveranderer.

Ifolge Terese Jarltoft er der 1 gjeblikket et nogenlunde udbud af kalve, mens det var
sveert at skaffe tilstreekkeligt med kalve i det meste af 2023. Derfor pdpeger hun ogsa,
at det er nadvendigt, at man gor sig interessant som aftager af kalve.

- Konkurrencen om kalvene er stor, sarligt i det syd- og senderjyske omrade. Her
omsattes mange kalve gennem formidlere, og mange maelkeproducenter har let ved
at afsette dem syd for graensen. Jeg oplever, at der 1 den evrige del af landet er
forholdsvis flere slagtekalveproducenter, der har faste leveranderer, siger
slagtekalveradgiveren fra SAGRO.

Kalveformidlere i klemme

- For mig at se er der ingen tvivl om, at formidlerne af kalve gor en indsats for at
levere gode kalve til aftagerne. Jeg tror samtidig, at kalveformidlerne i lange perioder
sé at sige oplever at sidde som en lus imellem to negle, fordi mangel p4 kalve gor det
sveert for dem at stille alt for store krav til leverandererne, lyder det fra Terese
Jarltoft.

- Jeg vil gerne sla et slag for, at danske slagtekalveproducenter fremover skal gd mere
ind 1 at etablere netvaerker med fokus pé kalvepasning i leveranderbesatningerne,
siger hun og fortseetter:

Elitens Kalvepasser Fokusgrupper

- Helt 1 trdd med det er der i et 3-4rigt projekt stottet af Kvagafgiftsfonden igangsat
arbejdspakken ’Elitens kalvepassere’.
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Her er der etableret er seks fokusgrupper. De er ssmmensat af medarbejdere fra seks
slagtekalveproducenter samt kalvepassere fra 48 af deres kalveleveranderer.

- Der holdes fire arlige meder 1 hver fokusgruppe. Man kerer sd ud i en
leveranderbes@tning, hvor alt vedrarende kalvepasning er oppe og vende, fortaller
Terese Jarltoft.

Formaélet er at optimere pa sméakalvenes sundhed, trivsel og velferd ved at uddanne
Elitens Kalvepassere via opbygning af faglig viden, anvendelse af praktiske varktejer
samt sparring med et fagligt netveerk af andre kalvepassere.

Bidrager til forbedret samarbejde

- Desuden fér slagtekalveproducenterne et veerdifuldt indblik 1, hvad der rerer sig ude
1 leveranderbes@tningerne. Dette forlab bidrager derfor til at etablere en taet
tilknytning samt et forbedret samarbejde mellem kalveleveranderer og
slagtekalveproducenter. Desuden bliver begge parter bedre i stand til at handtere de
kalve, som de henholdsvis s&lger og indsetter, forklarer Terese Jarltoft.

- Et af mélene med det her projekt er, at der skal komme gladere og dygtigere
medarbejdere ud af det ude 1 leveranderbesatningerne, fordi de laver bedre kalve,
som de kan fa en bedre betaling for. Faktisk mé det godt veere prestigefyldt at vaere
kalvepasser - ogsa ude 1 leveranderbes@tningerne, slutter hun.

Elitens kalvepassere er en af arbejdspakkerne i projektet
'Optimering af smakalves sundhed, trivsel og velfeerd’,
som er stgttet af Kveegafgiftsfonden.

Fokusgrupperne ledes af

Terese Jarltoft, SAGRO,

Annedorte Jensen, Din Kalveradgiver &
Lene Agerskov, LVK.

Projektleder er Henrik Leessge Martin, SEGES




