
    

Dato 26-09-2023 Projekt: Økonomiske analyser

Sted

Start  9:30  
Slut  15:00

Formål

Forbered

Start Programpunkt Tid Formål - Udbytte - Proces Materialer Ansvarlig 
09:30 Velkomst og program, godkendelse referat 15 Kaffe/morgenbrød/velkomst MGC

09:45 Jura: Syns- og skønssag spørgmål, eller hvis man er 
indkaldt som vidne 30 Hvor står man som rådgiver her !  

Morten Haahr 
Jensen 
<mhj@seges.dk>

10:15
Jura defintioner: Produktansvar, Force majure 
defintion, Hvornår binder en handling, hvis man ikke 
gør noget for at få den til at ophører? 

90 Morten Haahr genenmgår nogle emner PDF
Morten Haahr 
Jensen 
<mhj@seges.dk>

11:45 Jura opsamling i gruppen 15
12:00 Frokost 30   

12:30 Gruppe arbejde omkring at gøre gruppen synlig 45 Gøre gruppen synlig over for advokathuse. Hvad med SEGES. 
Skadeschefen ved vi er der. Skrive til advokat huse, Synlighed ?  Alle

13:15 Bordet rundet start 45  Alle
14:00 Kaffepause 10    
14:10 Bordet rundet fortsat 45  Alle
14:55 Næste møde 5  Alle
15:00 Program slut

Opfølgn.

Erstatningsgruppemøde 

SEGES. Skejby_lokale ML 2

Erstatningsgruppemøde i Skejby, Fysisk møde

Læs vedlagte pdf'er
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Jura – udvalgte emner
Morten Haahr Jensen

26. september 2023



Emner

• Syn og skøn
• Aftaler generelt

• Hvornår binder de?
• Force majeure
• Ansvarsfraskrivelser

• Uagtsomhed og produktansvar



Syn og skøn

• Udpegning
• Firma eller person?

• Hvad hvis firmaskift?
• Hvad hvis pensioneret eller sygdom?

• Afhjemling (vidne)
• Hvad hvis pensioneret eller sygdom?
• Afregning 

• Forsikringsdækning



Aftaleretlige principper

• Stor aftalefrihed, når parterne er erhvervsdrivende
• Ingen fortrydelsesret – aftalens ordlyd binder
• Ingen krav til hvordan en aftale skal se ud
• Både mundtlige og skriftlige aftaler er gyldige
• Hvad med urimelige aftaler og bristede forudsætninger?



Hvornår er en aftale indgået?

• Aftale underskrevet af begge parter? JA
• Aftale underskrevet af den ene part og den anden forholder sig passiv? Måske 

(ofte)
• Ordrebekræftelse modtages, uden at der reageres? Formentlig
• Man gør som tidligere år? Ja
• Det står på månedsopgørelse/kontoudtog? Måske
• Man bør ALTID reagere skriftligt (reklamere), hvis man ikke er enig!!!



Eksempel 1

• Løbende samhandel mellem L og G
• Efter drøftelse fremsender G aftale til underskrift. G har skrevet under
• L tilkendegiver mundtligt, at han ikke kan godkende pris og undlader at skrive 

under
• Kontrakter bliver påført månedsfakturaer, uden at L reagerer
• L dømmes, da man i tidligere år havde fulgt en praksis, hvor aftaler kun var 

underskrevet af G og efterfølgende blev påført månedsfakturaer. Det fandtes 
ikke bevist, at han havde afvist kontrakten



Eksempel 2

• L og G har ikke tidligere haft fast samhandel
• L og G drøfter foderaftale, og G sender en underskrevet aftale med en rubrik til 

L’s underskrift – L underskriver ikke
• 3 måneder senere modtager L en månedsudskrift, hvor aftalen fremgår. L 

reklamerer
• L frifindes. Retten slår fast, at G har bevisbyrden for, at der er indgået en aftale. 

Den fremsendte aftale fremstår ikke som en ordrebekræftelse. L reklamerer 
rettidigt efter modtagelsen af månedsudskriften



Eksempel CASE A-B-C (gruppens egen)

• A kan planlægge
• C står bedst
• B Kan sagsøge A, hvis aftalen ikke er opsagt i tide

Ny aftale på forhånd involverer alle partnere (A-B-C)



Den typiske aftale

• Individuel del 
• Standardvilkår (”Salgs- og leveringbetingelser”, forretningsbetingelser”, 

”handelsvilkår) – skal være vedtaget, men henvisning hertil i den individuelle del 
er tilstrækkeligt

• Bilag
• Særlige vilkår, eksempelvis ”Høstinformation”
• Aftalen er bindende, så længe den gælder. Opsigelse/ophævelse vil typisk 

fremgå af aftalen, og bestemmelser herom skal følges

• Obs: Særlig ting ved forpagtet jord, forpagtning kan opsiges på bestemt dato 
(tinglyst ret)



Force Majeure
• Relevant i forhold til vurdering af, om en aftalepart er ansvarsfri for manglende 

opfyldelse af aftale
• Der findes ikke en klar og entydig definition af force majeure
• I litteratur og retspraksis taler man om en ekstraordinær situation, som parterne 

ikke har kontrol over og ikke kan forudse, og som gør det umuligt at opfylde 
aftalen

• Købelovens § 24 bestemmer, at en sælger ikke er erstatningsansvarlig, hvis 
muligheden for at opfylde aftalen må anses for udelukket ved omstændigheder, 
der ikke er af en sådan beskaffenhed, at sælger ved købets afslutning burde 
have taget dem i betragtning

• Force majeure situationer kan være krig, blokade, naturkatastrofe, visse 
strejker, o.l.

• Individuelle aftaler kan bestemme, hvornår der er tale om force majeure



Betingelser for force majerure

• Umulighed
• Det er ikke muligt at opfylde aftalen. 
• Hvis der er mulighed for erstatningskøb, er der næppe tale om umulighed, 

selv om prisen er væsentlig højere
• Ekstraordinære omstændigheder, man ikke kunne have taget i betragtning

• Naturkatastrofer – jordskælv, vulkanudbrud o.l., men ikke dårligt vejr
• Ekstraordinært store prisstigninger betragtes ikke som force majeure
• Ifølge hidtidig retspraksis er dårligt vejr og prisstigninger noget, en sælger 

generelt bør tage i betragtning ved aftalens indgåelse



Produktansvar

• Hvornår er der tale om et produktansvar -> Når en defekt ved eller i et produkt 
(fysisk genstand) er årsag til, at der sker skade på et andet produkt eller på en 
person.

• Produktansvarsloven – gælder for personskade og skade på private ting
• Dette ansvar kan ikke begrænses

• Skade på erhvervsting er ikke omfattet af loven, men reguleres af retspaksis
• Dette ansvar kan begrænses, jf. Dakofos vilkår



Ansvarsfraskrivelser

• Er gyldige i aftaler mellem erhvervsdrivende, hvis de er vedtaget
• Kan som udgangspunkt fraskrive sig det meste, typisk

• Ikke ansvar for driftstab, avancetab, tab af data, tab af goodwill eller andet 
indirekte tab

• Beløbsmæssig begrænsning
• Visse typer af produktansvar (ikke private genstande og personskade)



Grov uagtsomhed

• Uagtsomhed
• Man vidste eller burde vide, at en handling eller undladelse kunne føre til en 

skade
• Man udviser ikke tilstrækkelig agtpågivenhed, begår fejl og/eller udviser 

forsømmelse
• Grov uagtsomhed -> når man udviser ”markant” uagtsomhed grænsende til det 

forsætlige!
• Op til domstolene af afgøre
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